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Technologie In de zorg

Waarom het (niet) werkt



Deal Makers - Deal Breakers

 Ken jouw narratief
» Ken jouw organisatie

 Ken jouw klant



1. Ken jouw narratief



Ken je narratief
 Langdurige zorg

 Kortdurende zorg
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8 . Functionele zorg

e /0Org vanuit nabijheid



2. Ken jouw organisatie



NEW YORK TIMES BESTSELLER

DAV' D David Brooks
BROO KS

ARIRSH The Road fo Character "Het individu is altijd interessanter dan
- het stereotiep.”

Tbe Art of Seeing Others Deeply
"-'.\. and Being Deeply Seen
',:..
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3. |
Ken jouw klant



Ken jouw klant

« Welke klanten?

e ‘What is in it for me?”
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Mensbeeld
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